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Mabile Filterldsung

Wasseraufbereitung direkt auf der Baustelle

Seit Kurzem gibt es eine bessere Lésung, als das
Brauchwasser von Baustellen teuer mit Tankwagen
abzutransportieren. Erfunden wurde sie in Linz.

VON THOMAS WILHELM

Wasser ist bekanntlich ein wert-
volles Gut, vor allem in trocke-
nen Weltgegenden. Dort ist es beson-
ders heikel, dass Wasser nicht nur zum
Trinken, sondern auchin der Industrie
benttigt wird. Denn viele Industrie-
zweige arbeiten heute mit Hochdruck-
wasser. Hauptsichlich die Bauwirt-
schaft, aber auch der Automobilbau
oder Werften, die beispielsweise Schiffs-
riimpfe griindlich reinigen miissen, be-
vor sie neu lackiert werden knnen. Sie
alle verbrauchen Unmengen an Wasser.

Schmutzwasser vor Ort
aufbereitet

Dasjunge Unternehmen Reprotex hat
fiir dieses Problem eine Losung ent-
wickelt, die Wasser spart. Und zwar
nicht nur ein bisschen, sondern prak-
tisch 100 Prozent. ,Mitunserem paten-
tierten Konzept wird das Schmutzwas-
ser vor Ortan der Baustelle aufbereitet
und dadurch wiederverwendbar. Es
wird also permanent dasselbe Wasser
im Kreis verwendet®, erkldrt Erich
Mayrhofer, technischer Leiter bei Re-
protex und iibrigens mit dem gleich-
namigen Firmengriinder und Mehr-
heitseigentiimer nicht verwandt. Fiinf
Jahre dauerte es, bis man es geschafft
hatte, mechanische und chemische Filt-
rationskomponenten in mobile Ein-
heiten verschiedener GréBen zu pa-
ckenund der erste Prototyp 2012 fertig
war. Die Entwicklungskosten betrugen
insgesamt etwa 1,5 Millionen Euro. For-
derungen hat Reprotex keine in An-
spruch genommen, sondern die Pro-
duktentwicklung aus Eigenmitteln fi-
nanziert. Lediglich das Angebot, sich
an einen aws-Business-Angel zu wen-
den, hat man wahrgenommen.
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Kleine und grof3e Anlagen
verfligbar

muss, wihrend laufend frisches Wasser
ebenfalls mit Tankwagen herange-
bracht wird. Zusitzlich entfallen even-
tuelle Deponierungskosten fiir das
Schmutzwasser.

Mit diesen Kostenvorteilen ist Re-
protex auch fiir Kunden in nicht was-
serarmen Lindern interessant, etwaim
Heimatland Osterreich. Mayrhofer:

wUnsere essenzielle Innovation ist die ,Als junges Unternehmen bearbeiten

Mobilitit unseres Systems®, erklart
Mayrhofer weiter. Das Reprotex-Sys-
tem der mobilen Filtereinheiten exis-
tiert im Wesentlichen in
zwei Varianten: In einem I
Standard-Container mit ei-
ner Leistung von 200 Liter
pro Minute fiir Einsétze auf
Baustellen, bei der StraBen-
und Tunnelsanierung und
in Werften sowie auf einem
Lkw-Anhédnger mit einer
Leistung von 25 Liter pro
Minute fiir kleinere Aufga-
ben wie zum Beispiel Fas-
sadensanierung. Auch dar-
iiber hinaus gehende L&-
sungen kénnen zusammen-
gestellt werden.

Das Europa-Patent, das ¢ |
Reprotex seit 2011 auf sein 3
Produkthalt, gilt fiir die Zu- §
sammensetzung des ganzen =
Produktes, nicht fiir dessen
einzelne Komponenten,

»die gab es schon®, meint
Mayrhofer. Und Reprotex produziert
die Anlagen nicht selbst, sondern ldsst
sie nach eigenen Vorgaben von Profis
bauen.

fie

Umweltgedanke und Kostenvorteil

Der Umweltgedanke der Ressourcen-
schonung durch die Einsparung kost-
baren Wassersist aber nicht das einzige

Argument, das die Kunden iiberzeugt.

Mehrnoch finden sie eine realisierbare
Kostenersparnis von bis zu 30 Prozent
interessant. Diese ergibt sich, weil es
durch dasneue Reprotex-System iiber-
fliissig wird, dass Schmutzwasser teuer
mit Tankwagen abtransportiert werden

wir natiirlich zuerst die nahegelegene
D-A-CH-Region. Wichtige Markte se-
hen wir fiirunser weltweit konkurrenz-

Sparen Wasser auf Baustellen: Firmengriinder Gerhard
Mayerhofer [hinten] und technischer Leiter Erich Mayrhofer

loses Produkt aber vor allem dort, wo
Wasser teuer ist, also beispielweise in
den Arabischen Emiraten oder in
Asien.®

Um dort FuB zu fassen, geht man
Vertriebspartnerschaften ein. In Europa
werden die Anlagen meist vermietet,
weil viele Kunden vor Investitionen
beider gegenwiirtigen Wirtschaftslage
zuriickschrecken. Ab 2015 sollen aus
zufriedenen Anlagenmietern aber zu-
nehmend Kéiufer werden. ,Wir planen
bis zu sechs weitere Anlagen und su-
chennoch Investoren®, sagt Mayrhofer,
der fiir 2014 mit einem Umsatz in Hohe
von einer Million Euro rechnet.
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